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Deux syndicats de libraires suggerent

Syndicat
des libraires
I.Oil*: o V

B

pres avoir pris connais-
Sance de la teneur de la
“nouvelle loi relative au prix
du livre, le bureau se félicite de
"adoption d’un texte qui établit le
principe du prix unique de vente
au public.

Il regrette toutefois que cette
mesure soit atténuée par la possi-
bilité de minorer de 5 % le prix
fixe par I'éditeur. Il y voit le risque
que, sous le jeu de la concur-
rence, les libraires soient amenés
a pratiquer systématiquement
cette minoration. |ls seraient
alors placés devant |'alternative
suivante : ou bien rogner leur
marge de cing points, ce qui
accentuerait leurs difficultés et
compromettrait ['avenir de bon
nombre d’entre eux ; ou bien exi-
ger des éditeurs une augmenta-
tion équivalente de leur marge
dont résulterait inévitablement un
renchérissement du prix du livre.
Le résultat serait alors tout a fait
contraire a celui escompte.

|| attire I'attention sur le fait

que l'article 3 de la loi est en con-

tradiction avec les promesses du
candidat Francois Mitterrand et
les engagements du collogue de
Valence : «... |'égalité des
citoyens devant le livre ; chaque
Francais doit pouvoir acheter le
méme livre au méme prix sur tout
le territoire ».

Cet article établit en effet un
régime spécial en faveur de cer-
taines catégories de citoyens. A
cOté des marchés traités avec
I’Etat, les collectivités locales, les
établissements scolaires et les
bibliothéques, pour lesquels une

fion du prix

refonte des procédures d’'appel
devrait étre effectuée (apres con-
certation entre les ministeres
intéressés et les professionnels),
cet article propose un nouveau
discount, illimité, au profit ’dfe
bénéficiaires nommément desl-
gnes.

S’il est naturel d’envisager des
conditions préférentielles pour
des marchés importants, celles-Ci
ne peuvent en aucun cas étre
liées a I'appartenance a un orga-
nisme, aussi représentatif soit-il.

En conséqguence, le bureau
demande que l'article 3 soit
refondu et que sa nouvelle rédac-
tion offre la possibilité de fixer de
nouvelles conditions quantitatives
selon la spécificité des marches.

Par ailleurs, le bureau du
Syndicat s’'étonne de la situation
privilégiée accordée aux clubs et
organismes de courtage. |l
demande que le prix « au moins
égal » s’entende pour une présen-
tation similaire a [|'édition origi-
nale et que ce prix soit maintenu
au-dela des neuf mois.

Il ne saurait accepter, en outre,
I"autorisation, faite aux entrepri-
ses de courtage et d’abonne-
ment, d'effectuer des ventes a
primes, alors qu’elles sont interdi-
tes, a titre individuel aux détail-
lants.

Le bureau demande enfin
gu'en complément a |'article 1er
de la loi, un texte officiel fasse
obligation a I'éditeur et a I'impor-
tateur d'un livre comportant des
materiels audiovisuels d’accom-
pagnement (diapos, bandes, cas-
settes) de fixer également le prix
de vente de ces suppléments, et
aux detaillants, de le pratiquer.

Une mesure alignant le taux de
TVA de ces compléments sur
celui qu livre serait en outre favo-
rable a |'utilisateur.

Pour terminer, le byre
gne que la loi demeyr
sur trois points :

1. Les ventes a tempgrame..
concernant les produits ill.:
(encyclopédies, dictionnaires .
lections...) et le colt du creq;; -
rajouter au prix fixé par l'édztéf

2. Le colt du transport a5
les ventes par correspondance

3. La fonction de grossiste w-
librairie. “

Il demande que ces trois &..
ments soient étudiés par ['inse..
profession et fassent |'opjet -
besoin est, d'un texte officie|

En conclusion, le bureay g
Syndicat des libraires de [qje.
Océan demande a I'Union syn
cale des libraires de France
continuer son action auprés
pouvolrs publics et des éditeyr
pour parfaire et préciser le nou-
veau texte de loi, en profitant gy
dialogue qui s’est instauré depu
plusieurs semaines entre les par-
tenaires concernes.

- Robert BOISTE
President du Syndicat Loire-Océar
libraire a Angers _
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libraires universitaires
et techniques
e Syndicat des libralres un”
lversitaires et techmqueslec-
satisfait de la loi du 31 JU™8
dernier, instituant la pratigué &
prix unique en France. )
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temps et en fatigue pour essayer
de gagner quelques francs sur le
prix d'un ouvrage. Aq lieu de ne
regarder que les etiquettes, ils
regarderont peut-étre un peu plus
les livres, puisque les media pour-
ront se charger de les informer a
la fois sur l'ouvrage et sur son
prix. La concurrence entre librai-
res s'établira donc au niveau de
la qualification et du service
rendu.

o Par le rétablissement de notre
fonction de libraire a sa juste
valeur, puisque nous allons de
nouveau pouvoir stocker, entrete-
nir et promouvoir auprés de notre
clientéle des ouvrages de fonds :
et ceci grace au produit des ven-
tes courantes dont le discount
nous avait prives.

J'ajouterai qu'a long terme le
maintien du systéeme actuel du
prix net aurait, par I'encourage-
ment qu’il était pour I'édition de
livres (vite faits et vite vendus),
entrainé la disparition de la cul-
ture et de la recherche.

Cependant, il ne faut pas
oublier que, pour les libraires affi-
liés au SLUT, la liberté du prix du
livre n'avait jamais pu s’exercer
pleinement. S'il est vrai gu'elle
avait permis a ceux-ci de retrou-
ver une marge viable, dans des
disciplines ou [|'édition était
d'ordinaire tres avare, elle était
tres amputée par la concurrence
de nos propres fournisseurs.
Ceux-ci, disposant souvent d'un
point de vente, pouvaient recons-
tituer un prix conseillé par le biais
de leur « prix a |'exportation » ou
encore «prix en leur librairie ».
De plus il nous était devenu trés
difficile, a nous libraires spéciali-
sés, d'informer notre clientéle de
fagon satisfaisante sur les prix
que nous pratiquions dans nos
librairies, car le repiquage de
ceux-ci sur tous les documents
bibliographiques concernant
notre specialité était souvent trop
Onéreux pour nos entreprises.

Cette loi, si I'édition, a laquelle
elle a plu dans son ensemble, en
respecte I'ethique, devrait per-
mettre a nos libraires de se déve-
lopper harmonieusement, et aussi
INCiter a la création de nouveaux
Points de vente. Nous pensons
que I'edition a compris que la dif-
lusion de livres universitaires,
sCientifiques et techniques n'est
pas une tache facile, et qu'elle
"€qQuiert une qualification cer-

——

taine. Ce sera a elle d'ajuster ses
couts, et de donner a ses diffu-
Seurs les moyens d'exercer con-
venablement leur métier qui,
dans Igurs specialités, représente
le soutien et le développement de
la Culture. Plus les vitrines reap-
paraitront, plus le public sera
concerne. Et, débarrassé du poi-
Son qui I'engourdissait, I’achat
d'impulsion renaitra.

Nous souhaitons, pour notre
part, que I'esprit de cette loi ne
SOIt pas deformé, en attendant sa
MISE en application, par I'encou-
ragement de promotions exagé-
rees, suivies, en janvier, d'une
augmentation du codt des livres
par nos fournisseurs. Ce rentable
“«a court terme» pourrait étre
tres nocif pour I'image ultérieure
de notre profession.

Il reste maintenant a résoudre
le probléme de la vente des livres
a I'Etat, aux collectivités locales,
aux etablissements publics ainsi
qu'aux bibliotheques, et notam-
ment aux bibliothéques universi-
taires. Nous souhaitons, sur ce
point, I'institution d'une déontolo-
gle qui ne permettrait plus a I'édi-
teur d'accorder a ces organismes
privilégiés des conditions que le
libraire ne pourrait pas lui-méme
leur consentir. Si tel était le cas,
cela inciterait le libraire a avoir
un plus grand choix dans son
magasin et a mieux assurer la
publicitée d'un titre par ['envoi
d'informations a I'ensemble de sa
clientele. Ces prestations de ser-
vice devraient étre encouragées
par I'edition, si elle accepte enfin,
comme nous l'avons Si souvent
demande, de privilégier, dans ses
conditions de vente, le « qualita-

tif ».
René THOMAS
President du SLUT,
libraire a Paris. [

Echos

Formation : informatisation
B Les 21 et 22 septembre, le Centre
d’'étude du commerce et de la distri-
bution (Cécod) organise, dans les
salons de I'hétel Sheraton, a Paris, un
séminaire de deux journées sur le
théme : « L'ordinateur dans le maga-
sin ». Au programme de cette mani-
festation :

e Premiére journée : témoignages
d'utilisateurs de systemes informati-
ques, mise en place, resultats, pro-

jets, mais aussi les difficultés, sur-
montées avec l'aide de construc-
teurs, de sociéetés de conseil et
d'assistants techniques, dans les
branches commerciales suivantes :
prét-a-porter, quincaillerie, horlogerie,
bijouterie, articles de sport, appareils
menagers, ameublement, alimenta-
tion.

* Deuxieme journée : mise a jour
des méthodes qu'un commercant
peut utiliser pour mener a bien son
passage en informatique, a partir des
matériels disponibles et des logiciels
adaptables.

— Les problemes a traiter et leurs
implications : gestion commerciale et
financiere des commandes, gestion
des stocks en valeur et par article,
enregistrement et ventilation des ven-
tes, établissement des prix de vente
et des tarifs, gestion des assorti-
ments et des linéaires, gestion des
marges et des frais généraux, comp-
tabilité et gestion de la trésorerie,
publicité et mailings.

— Les technigues et moyens de
liaison avec les fournisseurs.

— La codification, I'étiquetage et
les moyens de saisie.

— Le diagnostic d'informatisation,
le cahier des charges, la procédure
de choix, la mise en place et la nou-
velle répartition des taches et respon-
sabilités.

Ce séminaire est réalisé sous le
patronage de ['association Com-
merce et informatique, avec le con-
cours d'A. de Broglie (Optimag), P.
Chenaux (conseil), Joél de Closma-
deuc (Gencod) et Grégoire Mercier
(Isis Consultants).

Pour tous autres renseignements,
s'adresser a: Cécod, Direction de la
formation, 19, rue de Calais, 75009
Paris. Tel. 281.91.33. Frais de partici-
pation: 1300F par personne
(+ TVA: 17,60 %).

Stages du CECOD
B Le Centre d'Etude du Commerce
et de la Distribution (CECOD) propose
plusieurs stages de courte durée en
octobre et novembre prochains :
* L'informatique et la gestion des
stocks : 5-6 octobre et 9-10 novembre
1981

* L'ordinateur dans le magasin :
29-30 octobre et 23-24 novembre
1981

* Magasin: image de marque et
communication visuelle: 9 et 10
novembre 1981.

Programmes détaillés et renseigne-
ments : Roger Hazzan — CECOD —
Direction de la Formation, 19, rue de
Calais, 75009 Paris, tél. 281.91.33.
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