Le prix unique a I'étranger

A I’heure ol le nouveau gouvernement discute avec les différents syndicats professionnels

de P’instauration du prix unique pour les livres, il nous a paru intéressant de montrer a nos lecteurs
comment fonctionne ce systéme dans deux pays, I’Allemagne et I’Angleterre,

ou il est en vigueur depuis plusieurs années.

EN ALLEMAGNE

n République fédérale d'Alle-
Emagne, comme dans tous les

systémes d’'économie libérale
(exceptions faites de la Suéde et,
jusqu'a nouvel ordre, de la
France), le livre est le seul pro-
duit a connaitre la pratique du
prix unique, qui laisse a I'éditeur
le soin de fixer lui-méme le prix
de vente au public.

La loi de 1973, faisant suite a
celle de 1958, autorise le prix uni-
que dans ['édition, en stipulant
trois points: le prix unigue doit
étre pratigué dans tous les sec-
teurs de |'édition ; une convention
(Sammelrevers), signée entre édi-
teurs et libraires, et déposée
chez une association de syndics
a Francfort, engage les deux par-
ties a pratiquer le prix unigue,
avec un ensemble de conditions
génerales et de conditions spé-
ciales (changements de prix,
remises particuliéres); I'éditeur,
qui est tenu de respecter les con-
ditions générales, est libre de
choisir parmi les conditions spé-
ciales. L’'association de syndics
exerce un contréle trés strict sur

le respect de la convention par
ses signataires, et a la possibilité
de pénaliser les contrevenants.

Le calcul du prix par I’éditeur
Dans les maisons d'édition

allemandes, on calcule le prix de

vente des ouvrages selon trois

modes, le troisieme devenant pré-

pondérant :

1. Modéle a multiplicateur, dit « a

la Leipzig ». On commence, dans
ce cas, par dégager un multipli-
cateur en partant des prix de
vente et des colts de production
des ouvrages précédemment
publiés; c'est ce multiplicateur
gui sera utilisé pour calculer, a
partir des colts de production
des nouveaux livres, le prix de
vente de ces derniers.

Exemple de recherche du mul-
tiplicateur :

Soit un prix

de vente de......... 106,50
TN B camm s v — 6,50

Prix hors TVA........ 100
Remise moyenne (grossiste
etfou libraire). .. ... — 45

Reste a I'éditeur. .. ... 55
droits d'auteur ... — 10
frais genéraux. .. .. — 24,75
bénéfice de I'éditeur — 2,75

Colt de production. .. 17,50

Dans ce cas, le multiplicateur
( prix de vente )
col(t de production
est 106,50 = g

17,50
On utilisera donc ce multiplica-
teur 6 pour le calcul du prix des
nouveaux livres.

2. Modele a la base des colts
genéraux. On additionne en sens
inverse les colts de production,
honoraires d'auteur, colts gené-
raux, gains de ['éditeur, pour
avoir le prix net, et on ajoute la
remise du libraire, plus la TVA,

pour obtenir le prix de vente. Ici,
donc, tous les colts de la maison
sont calculés sur chaque titre de
la production.

3. Modéle a la base des coliits
partiels. Avec ce mode de calcul,
on essaie d'attribuer a chaque
titre seulement la partie des
colts généraux qui lui corres-
pond. Ensuite est calculé le tirage
nécessaire pour couvrir colts
partiels, honoraires et remise.
Cela permet: 1° de savoir avec
quel tirage seront couverts les
colits partiels d'un titre; 2° de
savoir a partir de quel exemplaire
la maison fera du bénéfice avec
ce titre ; 3° d’avoir une apprécia-
tion plus exacte de la rentabilité
de tous les titres publiés.

La marge et les remises
du libraire et du grossiste

La marge du libraire dépend
essentiellement de la remise que
I'éditeur lui accorde. La marge
bénéficiaire des libraires alle-
mands était, en 1979, de 28,4 %
par rapport au chiffre d'affaires.
La marge des grossistes, comme
Libri et Knoe (voir LH II-14, 8-4-
80, «En Allemagne, 24 heures
pour livrer une commande », pp.
61 et 82), est en général de 12 ou
13 %.

Les éditeurs accordent, en
principe, une remise de 15 % aux
grossistes. Les remises qu'ob-
tient le libraire varient beaucoup :
elles dependent de la nature de
I'ouvrage, de la quantité et du
mode de commande :

1. Commande chez |'éditeur ou
son diffuseur (distributeur, com-
missionnaire) . pour un seul
exemplaire, la remise minimum
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tourne autour de 30 % (lvres
soientifiques : 20-25 %), pour plu-
sieurs exemplaires ef en grandes
quantités, ia remise s'écheionne
de 33 a 40 %.

2. C chez un rep

fant dans la |lbrairie, lors d'une
réunion de représentanis ef de
libraires ou @ fa Foire du |ivre:
pour une commande de grande
quantité, on peut obtenir icl
jusqu'a 45 % de remisa.

3. Commande chez le grossisie
la remise qu'il accerde au
libraire, échelonnée de 30 a
35 %, dépend de la guantité de fa

{petites des |
31 % en mayenna).

Le rapport remiseiquaniité de
commande'rapidité de livraison
sl caractérisé par deux faits:
plus la commande est grande,
plus la remise est dlevée | plus la
livralson est rapide, plus |a

& maniére générale, loul
naccmo visant & etablir un

prix unique. est interdit au
Royaume-Uni, gu'il s'agisse d'une
entente entre plusieurs fabricanls
pour cerfains produits ou de la
décision d'un fabricant sur le prix
de wvente de ses produits en
magasin. Les exceptions & celle
régle ne peuvent &lre délermi-
nées que par une cour speciale,
habilitee a décider si telle ou telle
forme de prix unigue peut se jus-
tifier aux termes de la lol, si slle
obéit & un certain nombre de cri-
1éres 1 sl elle n'est pas contraire
a I'inlérét public général. Il existe
agalement un service gouverns:
mental habilitd & imerdire las prix
de vente conseliiés 'l estime la
pratlque abusive.

L'accord sur |e prix unigue,
élabaré en Grande-Bretagne par
I'Association des édileurs au nom
de floute I'industrie du livre, est
I'un des rares systémes globaux
4 avoir remporté |'approbation de
cette cour. Aprds vingl-guatre
Jours d'audience; en 1862, la
cour glla jusgu'da suggérer gue
non seulement cet accord ne
s'opposail pas a |'intéré1 général,
mais que méme il lui étsit javora-
ble. La cour considéra gquen

remise est faible (volr LH |1 - 14,
pp. B1 &t 62)

Des conditions spéciales
pour les livres de poche
L'eabannement» & toute Ia
production annuelle d'une maison
d'édivion de livres de poche
assure au libraire une forte
remise de plus de 40 % . cela
signilie que le libraire regoit cha-
que mois au moins un exemplaie
des nouveautés en poches, et il
existe en RAFA 27 éditeurs de
poches dont la production men-
suelle s'éieve & gquelque 300
firres. || est donc évident que le
nombre des est

I'éditeur de fixer le montant de la
remise libraire, aussi bien dans ie
cas du prix unigue que du prix
libre, en fonclion du lype de
liprairie, du voiume d'affaires et
d’autres critdres du méme ordre,

Un livre vendu au liraire dans
ie cadre du prix unique est sujel
aux  «conditions nomales  de
venie » Btablies par |'Association
das éditeurs, qul empéchent le
libraire de vendre au-dessous du
prix minimum fié. S'W e fait,
I'éditeur paut lul iImposer les con-
ditions en question &t, §'il le faul,
clter le détaillant en justice | mals
le cas ne se présente gue forl

restreint et gue, pour le reste, les
libraires préférent effectuer leur
chiolx personnel, gul 8 pour con-
séquance, bien sir, une remise
plus faible, s'il ne s'agit pas de

commandes 1rég imporlantes,
Die notre correspandant en Allamagne
Manlied KGTTMANN 2

empéchanl la pratigue du dis-
count et de |la baisse des prix sur
la majorité des fitres, |'accord
encourageall les llbraires a gar-
der en stock un large choix de
livres, en leur donnant la ceri-
tude qu'ils ne seraient pas indd-
ment concurrenceés par d'autres
détaillants, préts & vendre davan-
tage en baissant les prix sans
assumer le codt d'un stockage
important. L'accord sur le prix
unigue, en effel, encourageait a
présenter au public un large
chalx de livies et aidait les librai-
1e5 spécialisés ou approvisionnés
en ouvrages de fonds 4 manteu-
vrer avec une marge raisonnable
dans loul |2 pays.

La décision de publier tel ou el
livre & un prix minimum impose
dépend entidrement de 'editeur,
de méme que I'établissement du
prix. Les livres vendus au public
par I'intermadiaire des libraires
sont en général vendus au prix
unigue (c'estadira au prix de
vante minimum fizé par "éditaur),
mals les livres scolaires, les
bibles et les albums pour enfanis
4 publication périodique  lant
généralement exception 4 celle
régle : Il appartient au libraire de
fixer leur prix. C'est également &

, car cel accord sur le
prix unigue remparte la laveur
des lioraites en leur offrant des
garanties qu'ils savent respac
tées sur 'ensemble du territoire ;
la plupart des €carts observés se
produisent par inadvertance, el
non délibérément

Cet accord prévoll également
diverses soupapes de saécurite,
permettant au libraire de basser
le prix des titres & rotation lente
lorsque cenaines conditions sont
remplies, &1 doffrir des condi
tions parficulidres aux biblinthe-
ques publiques (cer elles consti-
luent un service public) el aux
«agences de livres » — eglises,
&@coles, etc. — gui conservent un
petit fonds de livres destinés a
#tre vendus A leurs propras mam-
bres ou éléves, et qui peuvent
abtenir de |'Association des édi-
leurs une licence leur accordant
Ie droit & une remise lorsqu'elles
achatent leurs livres en librairie
de détail, La foumilure directe
aux bibliothegues o1 aux « agen-
cess par les éditeurs est assez
rare. D'autres clienls (par exem-
ple des sociétés qul offrent des
livres & leur clientele pour Nodl)
peuvent egalement cotenir une
remise pour des achats en nom-
bre.

La caractéristique essentielle
de I'accord sur | prix unigue est,

des livres, et de ne pas accorder
a l'indusirie du livie une protec-
lion plus forte qu'll n'est néces-
saire pour encourager & mettre &
ia disposition du public le fonds
des edlteurs.

Cet objectil est-i| atteint 7 Il est
evidemment difficile de I'atfirmer
ef, dés 1982, la cour avait estimé
impossible d'établic une preuve
absolue, Mais elle avait agmia e
fail que les [ivres constituent une
categoria & part {«les livras sont
différents ») de produits impor-
tants sur le plan culturel, social et

economigue, et qu'll faut leur
resarver un traitemenl spécial
dans la mesure ol cela protége
le consommateur sans lui nuire.
~ Depuis 1882, la production de
Iivres a connu un developpemeant
rapidae, st Il it ir

ameélioré pour tous las secteurs
de la population, mais cela s'est
prodult sans détruire le noyau
central de lindustrie du livie, &
savolr |a librairie, qui sern sa
Icllentéls en fenanl un stock

blement que les linrairies n'ont
pas lrop souffert du développe-
ment de nouveaux poinis de
vente comme les supermarchés,
nl ge nouvelles technigues
comme la vente par corespon-
dance el les clubs da livies
L'accés au livre 5'est rapidement

Nouvelles d'Angleterre

bénéfice princier
W L= 26 mal demnier, I'éditeur Har
180 4 di, & confreceur, quitter as
bureawx qu'll oocupait dapuis 45 ana
dane s centre de Londres sur High
Holborn 81 Avee beaucoup de. diffi-
cultés, ia célébre maison du diction
nEire 8 frouvd de nouveaux locaux
AVEC LINE vus imprenabie aur lentrée
princigale de |a cathédrale St.-Paul at
sur sa tagnde cuesl. On imagine
done I'activité aul régnera chez Har-
rap, l& 29 julllel prochain, jour du
mariage du prince Charles, La prosse
anglaise estime que & location des
nouveaux bureasx Herrap & la
presse, aux camdras da 1élévision ou
aux speciateurs prives devrall rappor-
ler pour cefle seuls journée enviren
200000F & I maison o édition |
Combien de dictionnaires taudrait-il
vendre pour arriver & un el bénéfice
Nel Bn une seule journde 7

ventes en bibliothéques
W || est de plus en plus question, en
Angletarre, de points de venie de
fivres dang les bbliothéquas, Un ol
projet, selon ses délenseurs, pourrsil
8tre prig en charge par Un libraire
looal ou par fes autorités municipales.
Mon seulement ce seral fa création
d’un nouveau centre d'activités com-

an fait, que [ ent du
prix des livres se frouve aux
mains de ['éditeur, qui préfére
encourager le libraire a gardar un
slock de ses ouvrages pluldl que
d'encourager deg venies & prix
réduit dans des points de vente
o0 I'on ne conserve guérz de
stock, L'accord est appliqué
aussi libéralement que possible,
afin de ne faire peser aucune
contrainte malsaine sur la venis

mais cela o alx
bibliothégques d'dconomiser sur les
ouvrages trés bon marché, que les
lecteurs  seraisnt alors enclins’ &
acheter piutil qu's empruenier. Aucun
obstacle kégal ne semble s'opposer &
un tel projel qul béndiicie, en oulre,
des appuis du Censell des aits, de
I'Association des bbaginéques, de la
‘Société des auleurs et de |s National
Book League Par aileurs, I'Associa-
tian des libraires et la Writor's Guild v
saralent favorables.

les anglais au canada
W Ces darniéres années, les Briian-
niques ont rencontré des difficuliés
croissamtes pour vendie leurs livies
au Canada. Salon fes dernléres statis-
tiques disponibles, les livies britanni-
quas 2u Canada représenient seuls-
menl B % des ventes de hvres impor-
s et il semble que, depuis |'étabils-
semant de cetie stalstique, ca pour-
centage ait encore diminug, Par tradl-
tion, le Canada a toujours constifus
un marché préférentiel pour los dd
lsurs britannigues, mais les éditeurs
américaine essaien! de plus en plus
ge vendre, concurremment avec
'&dilion britannigue (veite en exclusk
vitdl, leur propre édition du méme
livre,
Il est probable que la cause princk
pale de cefta mévente est la chute
considérable du dollar fen oar

. en offrant un choix
ampie, en acceptant les comman:
des individuelles, et en fournis-
sant des conselis compétents. Le
systéme semble donner loute
satisfaction

THE BCOKSELLER
{traduction Marianne VERON) [T

Brilarnigues de gagner ia guerre des
prix. c'est de faie imprmer lewrs
Iivres en Amdérigue, el lis le font de
plus Bn plus, e qul lew permel
d'acheminer par une voie plus directe
igurs productions au Canada el de
reduire ainsi les frais d'expédition

de 'édition a la télévision

B Depuis son rachat par American

Express en novembre dernier, Ig cée-

bre packager Milchell Beazley, connu

pour ses livras de référence et ency
£n co i

5 lance dans le secleur de (a 18-
sion, de la vidéo ot des basea do don
nées. Sa nouvelle division, Mitchefl
Beazlay Television. centre son acti-
vitd vers des coproductions de pro-
grammes telévisds, casseltes vidéo

rapport & la livre sterling, ce qui rend
prohibifit le coll des Wvres britanni-
Ques, surtou! & on e compare au
coll g s85 conoumenis americaing
Ainsl, le volume 5 des Lefirss de Vir
ginia  Woolf, vendu en Grande-
Bretagne 12,50 livies et aun USA
1495 dollars. colte, au Canada,
42,95 dollars canadiens. Lee éditeurs:
pensant cependant que le cours da la
livre par rapport au doliar canadien
devrall baisser, ce qui ne pourrall
que favoriser les livies anglais. Ouol
qu'll en soif, les distributeurs de kvres
britanniques au Canada ont tendance
& focor, pour chague llvie, Ln prix 2d
hoc plutdt que d'appliquer un taux
standard da conversion. On dit que,
par exempie, Coling emplole celle
méthode pour 75 & BD % des lwes
qu'll Imposta au Canada {Colling distri-
bue au Canada les titres de maisens
tellas que Deutsch, Heinemann, Pan
el Fantana). Une aulre fagon gour les

et g B8 pour té par
cible. La mason vient de signer un
impertant “accord de  codisiribution
avec la BEC pour le secieur tédévl-
slon, Elle négocie actusflament wn
accord pour une distribution interng-
lionale de programmes édugatifs sur
vidéos, liés a =3 production éditoriate.

«Le développement de nos activi-
1é5 vers Je secleur téigvision 81 vidéo
n'esl qu'un pramier pes pour élargic
nos aclivilés dens le domaine trés

a
dit James Mitchall, P-DG de Mitchell
Beazley. Un ces avaniages de notre
nouvelie apparfenance U groupe
American Express sera & possbilité
oe proposer nos programmes & s
Wamer Amex (aul contrdie un cerlain
nombre de télévisions par cible aux
Etats-Unig} pulsque American
Express posséde 50 % des parls de
celte socidté »,

Do notre comespandant én Anglatarre
David GROSEMAN [
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